
 
Dein Team freut sich. 

 
Als Verstärkung für unser Team in Zürich, suchen wir einen Sales Executive SAP Cloud ERP, 
der nicht nur den ersten Kundenkontakt aufbaut, sondern auch ein optimales Opportunity-
Management mitbringt. 
 
Deine Aufgabe  

• Du bist für mittelständische Unternehmen der erste Ansprechpartner für unser SAP 
Cloud ERP Lösungsportfolio 

• Planst deine Erfolge, durch unsere Marketing und Social Selling Aktivitäten 
• Erstellst Präsentationen, organisierst und moderierst Workshops und Kundentermine 
• Erarbeitest mit unseren Consultants passgenaue Konzepte und Angebote, 

erstellst Verträge und führst Vertragsverhandlungen 
• Treibst unsere Erfolgsgeschichte im Bereich Cloud-ERP weiter voran 

Dein Profil  
 

• Du bist ein Verkaufstalent, verfügst über Einfallsreichtum und Fingerspitzengefühl 
• Arbeitest gerne nah mit Kunden aus unterschiedlichsten Branchen und Sektoren  
• Interessierst dich für End-to-End Geschäftsprozesse und Cloud-Softwarelösungen 
• Kannst Vertriebserfolge (idealerweise im Software-Umfeld) vorweisen  
• Besitzt ein kommunikationsstarkes und professionelles Auftreten 
• Handelst unternehmerisch und erkennst Kundenbedürfnisse 
• Sprichst Deutsch und Englisch 

 
Was wir Dir bieten 
 

• Spannende Herausforderungen am Puls der Cloud-ERP Solution Transformation 
• Möglichkeit die Zukunft der bekanntesten Schweizer Unternehmen mitzuprägen und 

an aktuellen und innovativen Projekten für unsere Kunden zu arbeiten 
• Attraktive Anstellungsbedingungen mit guten Sozialleistungen 



• Zentraler Arbeitsort im neuen Bürogebäude (Glatt Tower) 
 

Dein Interesse ist geweckt? Dann freuen wir uns auf das Gespräch mit Dir. Sende uns vorab, 
gerne deine Unterlagen an  bewerbung@agilita.ch.  
 
Bei Fragen oder Anregungen kannst du dich auch an unsere HR-Spezialistin Ulrike Jäger 
wenden.  

 
 

 


